
                 Ліквідність. ( тема 1) 
 

……………………………………………………………………………… 
… «Ліквідність» нам тлумачать (укр, рос. Вікіпедії) : як —   

«доступність» для витрат.   

«Високо-ліквідність споживацька» це : спроможність 

легко перевести ваші «накопичення» в товари-послуги 

(«конвертувати» гроші в «найліквідніше» : хліб-бензин-

квартплата, освіта/ податки/ лікарня)   

… І якщо взяти за «100%» грошову «ліквідність під 

подушкою» (див. попередню тему), то ліквідність  нашого 

«депозита/ рахунка поточного» — менша (нижча).    
Пояснимо цю думку : два  дні  на  тиждень   у банку  вихідні, — у 

банківського  касира  я — можу — банкноти/ гроші  отримати  

протягом  5 днів на тижні.   

«Ліквідність» (тут : мій доступ до моїх грошей — «у касира») :  

«100%» • (7-2) : 7≈ 70%.   

(7--2) = 5 — це кількість робочих днів у банку.  Якщо 

врахувати те, що банк працює лише від 9:00 до17:00, то така 

«побутова» методика підрахунку «ліквідності» допоможе 

порівняти-«зважити» дрізні «ліквідності».   

Йдемо далі.  Так, ви в банкоматі вашого банка отримаєте  готівку 

цілодобово.  Якщо… інкасатори — банкомат «завантажили».   

І якщо до вечора інші — депозитники не 

вибрали — всю готівку.       

Є заперечення ?   Більшість з клієнтів-депозитників бере готівку в 

банкоматі ?  Тоді «ліквідність» їх грошей залежить від двох факторів : чи 

є гроші в банкоматі саме тоді, коли клієнт картку вставляє.   Чи банкомат 

в цей час уже порожній ?   

Або гроші є, або їх немає.  Тоді вірогідність отримання (доступність 

до грошей) готівки 50%.   

Ви, мабуть, знову заперечите : частина клієнтів розраховується — в 

крамницях картками.   Чи є грошова готівко-маса в банкоматі, чи 

нема — клієнтів не цікавить.   

Гроші цих клієнтів на сервері банка — «електронні гроші — в 

цифрах».    Так ?   

Ну, то вам здається : ліквідність ваших «електронних» — 100%.           

От хіба інкасатори «підведуть»… Ну-ну…    



А сервери в Банку можуть (чисто технічно) 

«капризувати»?»    

А з Центрального офісу вашого банка-філіала можуть 

команду дати : пригальмуйте (клієнтам-споживачам) 

видачу грошо- маси «електронної» ?  Пригальмуйте і готівкові 

! 

………………………………………………………………………………. 

 

 

Но-но, наш «допитливий оптиміст» (наївний як дитя) не вгаває !  

Дайте йому деталі грошо-процесу…  

Тимчасом цей же клієнт/ споживач хоче платити таксисту (або 

продавцеві на ринку), де практично немає «портативних терміналів».    

Доводиться-таки дістати «з кишені»?  Високоліквідну «Готівку» ? 

То депозит-картка скрізь і завжди гарантує 100% «ліквідність» 

вашого «поточного-депозитного» рахунка?  Скрізь і завжди ? 

Я би (з огляду на вказані обставини)  визнав би «ліквідні» 

властивості «депозит-картки» — як 50-ти відсоткові.  Звісно, ви 

можете (рахуючи «по-своєму») визначити «ліквідність» 

забезпечувану карткою як 60-70-90-відсоткову (60-90%).    

Але одне беззаперечне : 100% «ліквідності» (як гроші «під-

подушкові») банківська депозит-картка — не дає.   

Тому я персонально тримаюся своєї думки, власного підрахунку-оцінки 

: картка це — спокусливо (навіть в крамниці : є бонуси-знижки, як 

власнику певної  − картки), але — реальні «ліквідні властивості» 

депозит-поточного рахунка  (реалізовуваного карткою), я думаю, десь 

між 70 і 50%.     

 

Мій персональний висновок :  

1. у грошей («готівка») «під подушкою» «ліквідність-доступність» 100%.   

2. Готівка через касира банка — 70% 

3. Готівка через банкомат ?   Ліквідність забезпечувана механізмом 

«картка/ рахунок ↔ банкомат» не 100%, а всього лише — 50%.  

4. Безготівкові розрахунки «картка/ рахунок ↔товар» — між70 і 50%. 

5. «Під-подушкова готівка» ваша рідко приймає участь в грошо-

операціях (її «ліквідність» — для життєвих «форс-мажорів»).  Ви їх 

визначили (для себе) — як «низьколіквідні»?   Бо лежать «під 

подушкою»  ваші 40000грн — рік (і більше) ?    

Але насправді ці 40000грн.  —  це і є ваш   «високо-

ліквідний накопичений» ресурс.   



 «Ліквідність/ доступність» і «накопиченість-запас» — це речі різні.  

Обмінна функція грошей  і  їх  функція «накопичувальна» — не 

одне і те ж.    

 «Висока ліквідність» грошей «для заробляння грошей» і грошова 

«ліквідність для споживацтва-витрат» — це дуже віддалені сфери.   

… А тимчасом : таксист, менеджер (лікар/ пекар/ вчитель) 

піддають постійній споживацькій «Ліквідності» всю свою 

готівку і весь свій «без-гот», який  заробляють за 12 місяців.   

Споживачі безжально перетворюють свій «ресурс грошової 

накопиченості» в товари-послуги (в остаточну, в товарну 

«ліквідність»).  Бо далі…   

Таксист-менеджер-лікар перетворюють  «накопичення» з такою 

ліквідністю, з тим доступом до грошей, який їм дозволять…    

Дозволять «керівники/ пани/ господарі — регулятори їхньої злиденної 

«ліквідності».   Споживацької.    

Вам «не дозволено» заробляти додатково.   На вашому ж 

«накопиченні».    

 

 

Для цього вам і обмежили-заборонили «ліквідність» ваших же 

«накопичень».   

… Але може  «накопичувальний ресурс» споживача хоч трохи-таки 

зростає ?    

А як він зростатиме, коли депозитний відсоток у клієнта- споживача 

всього 12% ?    

Так, зупиніться-зачекайте : «депозитні гроші» клієнта банка 

«крутяться» також і «зовнішньо-економічно»(по правді і через НКО, 

через Г-НКО) — у високоприбутковій світовій економіці !    

Правильно !    

Тільки не ви, шановний клієнт-депозитник (а одночасно і 

кредитор/ інвестор світової економіки) «крутите» ці гроші.    

А, відомо, гроші має той. хто їх і «крутить».   

А «сліпий грошей — не бачить».    

Сліпому навіть і  помацати не дають…. 
 ………………………………………………………………………………….. 
 

…Якщо середню зарплату вищевказаних працівників (таксистів-

менеджерів, лікарів-пекарів) приймемо за 10000 грн., то…   

То 12 місяців =120000грн.  Це — харчі/ комуналка/ бензин/ 

школа-діти/ відпустка. 



Якщо три роки (а це ваші 360000грн . заробітку і подальшої їх 

«ліквідності») — ви щасливо уникали форс-мажорів (лікування/ 

проблеми з родичами тощо), то у вас пропорція : «високо-ліквідні/ 

підподушкові і «мало-ліквідні» (готівка та серверні-цифрові) — склала 

би  : 40000 до 360000грн.     

Або : на одну вашу «висококоліквідну» гривню у вас — припадає 9 грн 

(ваших же) «низько-ліквідних». 

Самоперевірка : Який ваш ресурс-«накопичення» швидше 

витрачається  «високо-ліквідний» чи «ресурс низької ліквідності» ?  

……………….  

Що  у вас (цілих три роки !) перебуває «в стані високо- готовності до 

витрат» : 40000 чи 360000грн ? ………………….   

Який з ваших активів (40000 «під подушкою» чи 360000 витрачених 

протягом 3-ї років) блокує чужі спроби «заробити на ваших активах» ?  

Підкресліть, те, що по-вашому «прав. 

 ………………………………………………………………………………… 

Ви  тепер  згодні,  що  ваша «ліквідність» (гарантована «законами 

держави») — приблизно 50-70% ?   У найкращому випадку… 

«Ліквідність» ваша, і ви розумієте, — не бог- зна яка.   Однак (і це 

заспокоює!) : для «виживання» — вам (поки що) встачає.   

І нам (і вам) вдається — «впоратися, з проблемами».   Навіть —  

якщо баланс «ліквідності» («відпущений нам згори») дещо —  

«розбалансовується».   Правда, хитавиця (рос. «морская качка») з 

нашою «ліквідністю» вигнала молодих і роботящих за межі України ?    

Так все ж нормально : маса наших «депозитно-накопичених 

низьколіквідних грошей» набуває (раптом!) височенної ліквідності.    

 

 

обертаючись у сфері Зовнішньо-Економічної діяльності (ВЭД).   Наші 

банки «за кордонами» якраз і «обертають» наші активи в чужих фінансо-

потоках.   

І нас уже і не дивує, якщо — «розбалансування виникає — «стихійно» 

(чи не дуже ?) всередині — держави.     

Нас не дивує (ми «звикли»?), коли «роз-баланси», —  «незалежні 

від держави» — «несподіванки» для самої держави ?   Коли — раптом 

неврожай-непогода ?   Ну, і буває (інколи/ раптом) — війна ?   

  

Ну, а коли : в процеси фінансових дисбалансів — вторгаються ще й 

інші —  «гравці» ?   Коли (раптово) постають «зовнішні дис-балансери» ?    



Які прагнуть не те. що державу зруйнувати, але й населення — «по 

світах пустити» ?   

І то не зброєю, а «грошовим зашморгом» :  

• руйнують баланс «ліквідностей»,  

• нищать накопичувальний ресурс власної валюти для своїх громадян 

(і т. ін.)   

Як тоді реагувати ? 
……………………………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………………………

… 

 

 
 


